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Quels débouchés pour les

Qualité, bendances

de consommation,
communication, exporst...
lors de 'assemblée
générale du groupement de
producteurs Armor ceufs,
toutes les pistes ont été
passées en revue, avec

un objectif : maintenir un
équilibre du marché et un
prix rémunérateun

> Armor oeufs regroupe 55 éleveurs pour une production de 1,4 milliard d'oeufs.

“A une époque, vos ceufs étajent
toufours destinés au méme débou-
ché. Aujourd’hui, ils changent
davantage d'une affectation & une
autre - de la GMS, & ['ovoproduit,
a l'export - pour optimiser les flux,
la logistique, et faire en sorte que
les ceufs soient affectés sur les
débouchés ou ils seront les mieux
valorisés®, explique -~
Yannick Thoraval,
responsable amont
de la fililere ceuf du
groupe Avril, aux
200 personnes pré-
sentes & Locminé (56) & l'occasion
de l'assemblée générale du grou-
pement. Pour se faire, une équipe
commerciale de négoce a été créée
ily a un an, avec 'ensembile de ses
collaborateurs regroupés sur un
mé&me site 3 Saint-Gérand (56).
Toujours dans un souci de valori-
~sation de la production, Sanders
Bretagne propose un contrat
“Opti end” qui permet aux éle-
veurs de prolonger la produc-

L'export doit étre
envisagé comme un
débouché structurel
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tion de 72 semaines 78 voire |
80 semaines. Bien que moindre, le
prix d"achat de l'ceuf est bénéfique
pour l'éleveur puisque les poules
sont amorties a ce stade de fin
de ponte. Et pour les casseries, 3
l'aval, les ceufs arrivent 3 un prix ‘
compétitif.” “Alors que la France
est en surproduction, des ceufs
sont importés pour
{'guivalent de
40 000 tonnes par
an a destination
des casseries soit
5 % de la produc-
tion francajse”, précise Yannick’
Thoraval. L'objectif est donc d'étre
compétitif pour pouvoir concur-
rencer les volumes importés. Un
total de 2,8 millions de poules sont
a ce jour concernées par ce contrat
Opti end.

L'expor, la clé pour

une produckion stable
Patrick Aulard, directeur géné-
ral d'Oveteam, venu présenter la
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nouvelle stratégie marketing du
groupe, affirme que le marché des
ovoproduits “est en pleine crois-
sance, avec une progression entre
5et 10 % selon la typologie des ovo-
produits". Et force est de constater
que cette opportunité pour la filigre
ceuf frangaise se combine avec
les atouts d'une "qualité France"
reconnue, une performance tech-
nique forte, le développement du
marché asiatique et des crises sani-
taires importantes dans certains
bassins de production. Aujourd’hui,
33 % des exportations mondiales
d’ceufs sont européennes, ce qui
révéle la compétitivité de la zone
euro. Ml existe des flux, notamment
en Asie du Sud-Est et en Amérigue
du Nord dont nous devons nous
emparer’, estime Yann Renouvel,
directeur général du domaine de la
transformation animale pour Avril.
“Cependant, notre mobilisation
sur l'export ne doit pas dépendre
de la situation du marché domes-
tigue. Nous expertons 5 000 tonnes
d'eeufs coquille par an [vers (a3
Suisse essentiellement], soit seu-
lement 1 % de notre production.
Nous sommes inexistants, nous
n'avons pas de structures, nous
devons considérer cela comme une
opportunité de développement” La
commercialisation systématique
vers le grand export commence 3
prendre forme, notamment via la
création d'une société commer-
ciale de négoce d'ceufs francaise,
EggXagone. Un nom & vocation clai-
rement internationale qui affiche

> Yann Renouvel, directeur général du
domaine de la transformation animale du
groupe Avril.

iard demain ?

§ Ovoteam replace I'éleveur
§ au ceeur du marketing

Cest par un mea culpa que Patrick Aulard a débuté son allocution v
| "Nous navons pas suffisamment utilisé Vimage de 'éleveur dans notre _'
communication. Nous allens reprendre le discours de (5 filiere et nos |
i éleveurs dans notre marketing”. Une annonce qui prend forme alors |
~que le directeur présente le nouveau logo de la marque ‘et la refonte |

. de lorganisation de la filigre ceufs pour le groupe Avril, "Nos clients

avaient du-mal & nous identifier. Nous recentrons notre stratégie autour |

| de la marque "Matines", présente en GMS et Ovoteam

sionnels”, reprend le directeur. -

Uambition de commercialiser 5 &

10 % de la production d'ceufs stan-

dard & U'export. "Le marché exté-
rieur n'est pas une opportunité,
It doit étre envisagé comme un
débauché structurel qui limitera les
impacts sociaux des changement
des modes de consommation "
assure Yann Renouvel.

Monoprix L

et évolution des marchés

En 2015, le transfert des ceufs de
consommation du standard vers
Falternatif a atteint 8 % auxquels
s'ajoutent déja & % sur le premier
trimestre 2016. Quelle stratégie
adopter alors que la demande
des consommateurs ne suit pas
la logique d’amortissement des
élevages ? "On ne se met pas au
fravers d'une tendance, on peut
seulement la freiner... Nous devons
garder un maximum de potentiel
d'éleveurs-tout en nous adaptant
d ces tendances incontournables”
préconise le directeur général.
Aussi 'annonce de Monoprix de
ne plus commercialiser des ceufs
standards dans ses rayons (en pro-
duits frais et transformés) a fait du
bruit. Une décision rapide, unila-
térale de la distribution qui peut
peser sur I'équilibre des marchés.
°5 % de surproduction, c'est environ

20 % de baisse des cours du mar-

ché”, estime Yann Renouvel. Pour
les professionnels, le probiéme
ici est istribiiti

décide a _ g consom-
mateurs. Wallmart, Burger King,
McDo, Heinz, Kraft. Food ont éga-
lement annoncé la fin des ceufs
“cage” & plus ou moins long terme.

|

pour les profes-

“Ces multinationales décident que \
nous ne mangerons plus d’eeufs
“code 3". Nous devons envisager
le pire et faire du lobbying auprés
de nos élus. Ce n’est pas parce que
c'est une tendance de fond qu'elle

est bonne’, insiste Yann Renouvel 3 J J
des éleveurs inquiets de cette évo-
lution-des marchés.

Héléne Bonneau

influenza aviaire ;
ia vigilance reste de rigueup

2y Laqualité sanitaire des produits francais est le,

<@ garant du développement export. Une exigence
les jours pour les éleveurs soumis 3 des régles pré
toujours plus drastiques. Sophle Lagadec-Pelle, vét
pour Sanders a rappelé les régles de protection des ¢
face a Uinfluenza aviaire : "au 1o juillet, toutes les ¢
tions avicoles francaises devront appliquer le plan d.
curité”. Un plan de lutte parfois difficile 3 mettre er
pour les éleveurs soumis & un passage par le sas san
un lavage des mains a chaque entrée dans les b&timen
éleveurs devront également jouer le réle de policier
geant les intervenants extérieurs 3 la méme rigueur.
qui reléve de Uentraide doit aussi &tre sujet 3 vérit
comme le prét de matériel”, insiste la vétérinaire. Le
des élevages, déja obligatoire va faire Uobjet de contrdl
rigoureux. L'arrété prévoit aussi que chague carmion s
toyé et désinfecté a l'entrée de 'élevage. Des mesu
agacent les éleveurs qui rappellent que la maladie est
par des basses-cours privées, "Les municipalités incii
citoyens & avoir deux poules dans le jardin, or le déwi
ment de ces micro basses-cours représente des |
conséquents. C'est nous qui payons les pots cassés
surge un éleveur. Mal maitrisées, pas vraiment recensé
initiatives peuvent peser lourd sur les élevages prof
nels. Franck Picard, le président du groupement inc
“agriculteurs & sensibiliser les élus lors de ces distril

~ de poules dans les communes. De notre coté, nous trav

pour faire descendre le seuil de contrle de 200 3 50 pc
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d'aucy : 5 millions d'euros de la Reglon
qui aident a lever les doutes

Jean-Yves Le Drian était -
vendredi dernier I'invité du
groupe d'aucy & Locminé. La
région Bretagne vient de
débloquer 5 M€ sous Forme
d'avances remboursables
et de garanties d'emprunt
qui vont permettre au
groupe d'aucy d'investir
130 M€ dans ses oukils
industriels sur les trois
prochaines années Une
bonne nouvelle bien-siir qui
"mebt un terme a un long
processus de discussion™

et qui, selon le président
de région Bretagne
‘permet de mettre Fin

aux interrogations".

Lors de la conférence de presse
qui a suivi la visite des ateliers et
de 'exploitation de Brunoe d'Hau-
tefeuille, producteur de légumes
a Remungol, Jean-Yves Le Drian a
été trés clair. l.es 5 ME engagés par
la Région l'ont été dans un contexte
difficite. Il s'agissait tout d'abord de
“maintenir lintégrité du groupe”
d'aucy et d' "éviter une separatron
du groupe par appartement”. Méme
“si les chiffres ne sont pas détail-
lés, chacun comprend gue derriére
les termes utilisés se cachait une
situation relativement difficile. Le
FESTTart e T REgoT parie de
"réconfort collectifoil explique que
l'accompagnement de ta Région
est “trés significatif” et que "l'on
ng fajt pas cela tous les matins !I".
Commentant cet accompagnement
financier de la Région et, surtout; {a
garantie de préts représentée par
l'institution régionale, {e président
Le Drian a indiqué gu'il s aglssalt
de "permelire Uné =
ToNn . oans la région, les gutres
partenairpc Linanefers-aoradent
robablement £ié
convaincre " de suivre Le_mj\et.

Un efPet levier

important

Au final donc, 130 millions d'eurcs
seront investis sur les trois pro-
chaines années. Alain Perrin, le

directeur générat du groupe d'au-
cy a détaillé ces investissements.
Chacune des quatre branches
industrielles sera concernée, qu'il
s'agisse de la commune du Faouet
avec une station d'épuration, de la -

participation & un projet de métha- "

nisation, d'un investissement

22 sites de production voient donc
['avenir s'éclaircir. A I'échelle de
la Bretagne c'est aussi l'avenir de
tout un territeire et d'une produc-
tion qui se dégage. Olivier Allain,
vice président de la Région en
charge de l'agriculture, le rappelait,
"on ne peut.pas faire de l'agroali-
mentaire hors-sol”. Alors, tout ce
qui conforte une filiére, une produc-
tion, renforce aussi le territoire qui
le porte.

Jean Dubé
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dans une casserie d'ceufs plus .
moderne & Ploérmel, pour né citer -
que ceux-la. Les 4 800 salariés et
9 000 adhérents, répartis sur les

g,

> Le groupe d'aucy va investir 130 millions d'euros sur les tr
prochaines années sur les usines du groupe, un investisseme
possible par la caution apportée par le conseil régional.

Une coopérative & la pairﬁw

sur i'agriculbure de précision

jes &

L'investissement de la région en terme de nouvelles technologies, ne se dément pas, part
rement dans les exploitations agricoles. Lors de la visite de U'exploitation de Bruno d'Haute
a Remungol, c’est justement sur ce théme des technologies de pointe que portait la visite. |
satellitaires permettant d‘identifier la teneur des parcelles en azote, potasse, matiére orge
apports d'azote régulés par satellite, le président Le Drian s’est dit trés impressionné par le
cité d'innovation des agriculteurs-etf les-techniques utilisées. Mais pour Bruno d'Hautefe
s'agit d'une part d'apporter la bonne dose et, surtout, de maitriser les colts de productio
innovations permettent a la fois d'étre "en ligne” avec les demandes sociétales, notamme
‘I'environnement, la qualité des produits et la tracabilité, mais aussi de trouver les outils po
compétitifs. Les participants a cette visite ont aussi pris date avec les représentants de la
pour évoquer la question du stockage de l'eau. Parce que ta production de légumes serail
quement impossible sans apport d'eau, le développement de retenues collinaires et la pos
de stocker de l'eau est indispensable mais aujourd’hui pratiquement impossible, selon Se
Bartz, président de d'aucy. Un autre chantier prioritaire & U'échelle de la coopérative.

> Basededonné
parcellaires, phott
satellites, épanda
pilotés par systém
{'exploitation de B
d'Hautefeuille a R
est un concentré ¢
nouvelles technolt
De gauche 4 droite
Jean-Yves Le Dria
Loig Chesnais-Gir
Serge Le Bartz, B
d’'Hautefeuille,




